Corso Avanzato Strategie E-Commerce:

Creare un Prodotto — Dall’Idea al Payoff

Durata: 60 ore — Livello: Avanzato — Formato: Online
Scopri come trasformare un'idea in un prodotto e-commerce vendibile, con un approccio pratico,

strategico e creativo.

Modulo 1 — Analisi di Mercato e Generazione Idee
Impara ad analizzare i trend, intercettare bisogni nascosti del mercato e usare strumenti come

ChatGPT, Google Trends, TikTok e Amazon per generare idee vincenti.

Obiettivo: generare 10 idee validate da test preliminari.

Modulo 2 - Validazione e Prototipazione
Scopri come validare un’idea senza sprechi: usa MVD, landing page e questionari per testare la

risposta del pubblico. Crea prototipi reali e digitali utilizzando strumenti no-code.

Obiettivo: costruire un MVP e raccogliere feedback realistici.

Modulo 3 — Brand Positioning e Naming
Costruisci il tuo posizionamento sul mercato: chi sei, cosa offri e perché sei unico. Scegli un nome

efficace e coerente con i valori del brand, supportato da strumenti Al e analisi semantica.

Obiettivo: creare 3 proposte di brand complete di nome e visual identity base.
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Modulo 4 - Design del Prodotto e Packaging
Il packaging non e solo estetica: e marketing visivo. Impara a progettare confezioni attraenti,

funzionali e sostenibili, utilizzando Canva, Midjourney e Al per creare concept professionali.

Obiettivo: progettare due versioni di packaging con strategie comunicative diverse.

Modulo 5 - Il Payoff: Il Messaggio che Vende
Scrivi un payoff potente, in grado di racchiudere la promessa del brand in poche parole. Apprendi

le tecniche di copywriting e sfrutta 1’ Al per trovare varianti efficaci.

Obiettivo: creare e testare 3 payoff con stili diversi (razionale, emotivo, provocatorio).

Modulo 6 — Test Finale e Lancio Strategico
Metti alla prova il tuo prodotto con utenti reali, analizza il feedback e prepara un piano di lancio.

Prepara il pitch finale e la checklist per andare online con sicurezza.

Obiettivo: presentare il prodotto completo e pronto per il lancio.
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